GUIDE 01

Pourquoi tu n’as pas de
clients

Méme si tu fais tout « comme il faut ». La visibilité seule ne suffit pas —

PeakCL - peakcl.com

ce guide t'explique le systéeme a mettre en place.

® Systeme en 3 étapes ® Exemples concrets ® Actions immédiates

Le vrai probléme

Tu peux poster tous les jours, étre actif sur les réseaux... et toujours ne pas avoir de clients. Ce n'est

pas un hasard. Et ce n'est pas ta faute.

La majorité des indépendants pensent que leur probleme, c'est la visibilité. Alors ils postent plus,
boostent leurs publications, refont leur logo... mais rien ne change.

Parce que le probléme n'est pas la.

Ce qui te manque réellement

e Pas de structure: aucun fil conducteur entre ce que tu montres et ce que tu vends. Le visiteur ne
sait pas ou aller.

e Pas de parcours client: il n'existe pas de chemin balisé entre la premiere découverte et la prise
de contact.

e Pas de conversion: méme si quelqu'un s'intéresse a toi, il n'y a pas de mécanisme clair pour
passer a |'étape suivante.

Ce qui te manque, ce n'est pas plus de trafic. C'est un systeme.
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Le systéme en 3 étapes
Un systeme simple et reproductible, qui fait le travail a ta place — méme quand tu dors.

01 02 03
Attirer Convaincre Convertir

e Attirer: toucher les bonnes personnes, pas tout le monde. Un message ciblé vaut 10x plus que
du volume.

e Convaincre: montrer que tu comprends leur probléme et que tu as la solution. La confiance se
construit ici.

e Convertir: transformer I'intérét en décision. Un CTA clair, un appel, une offre bien formulée.

A retenir

e La visibilité sans systeme, c'est du bruit.
e Un systeme sans clarté, c'est de I'énergie gaspillée.

e Trois étapes, dans l'ordre, sans en sauter une.
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3 actions a faire cette semaine

e Audite ton parcours client: trace le chemin d'un visiteur depuis la découverte jusqu'a la prise de
contact. Est-ce que ce chemin est clair ?

e |dentifie ton maillon faible: Attirer / Convaincre / Convertir — sur lequel des trois tu bloques
vraiment ? Concentre ton énergie la.

e Formule ton offre en une phrase: "J'aide [qui] a [résultat] grace a [méthode].” Situ n'y arrives
pas en 30 secondes, c'est la que ¢ca coince.
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